
Что мы можем предложить 
Кому мы можем предложить 
Как предложить….



Кейс 1

- используйте информацию в контент 
- расскажите всем, кого Вы знаете   
- освещайте тему регулярно 

 
Доверительный маркетинг - наиболее эффективен! 

Знакомства ;) и соц.сети



Кейс 2

- целевой запрос на портале hh.ru 
- рассылка e-mail 
- обзвон 
- несколько этапов / касаний 

 
Поиск компаний с целевой потребностью 

Компании, которые ищут сотрудников на hh.ru  
на организацию командировок

http://hh.ru


Кейс 3

- поиск компаний в списках, которые участвуют в выставке 
- выход на связь с тематическим сообщением «Я видела, что Вы принимаете участие в выставке, 
а значит для Вас будет актуальна помощь по подбору дешевых билетов и отелей рядом с нужной 
локацией, позвольте я расскажу, что мы предлагаем по данному направлению…..» 
- рассылка e-mail 
 

 
Поиск компаний, которые точно ездят

Компании, которые в списках участников выставок (expomap)



Кейс 4

- отсмотр заявок на гос.закупки на портале Ростендер - rostender.info 
 (логин и пароль в CRM) 
- изучение закупочной документации 

- подготовка КП, исходя из запроса 

 

Тендеры 



Используйте возможности на максимум 
 

Благодарю за внимание!


